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講義内容

参加方法は「来場」「ZOOM リアルタイム受講」「後日動画受講」のいずれかを選択できます！

2027 年から始まる中小零細企業M&A時代
失敗しないＭ&Aの実例と 7つのポイントを

実務専門家がわかりやすく解説

Z 1270

講師

受講料 エッサムファミリー会会員：15,000円（税込）／ 通常価格：18,000円（税込）
【顧問先経営指導相談サポート】ご利用中の方：無料

今後 10 年間で、多数の会社で廃業が発⽣すると⾒込まれています。そのなかには、「可能であれば
事業を売却したい」と考える経営者も少なくありません。こうした環境は、買収を検討する企業にとって
⼤きな成⻑機会である⼀⽅、判断を誤ると⼤きな損失につながります 。
本講義では、買収を決断する際に「何を、どのように考えるべきか」を理論と実例の両⾯から整理
します。あわせて、税理⼠が顧問先から受けるさまざまな質問に対し、「攻めの積極的指導」としてどう
応えるべきかを、対話形式も交えて解説します 。

40 年にわたり、飲⾷業を中⼼に会社経営。バブル崩壊時に 25 億円の負債
を抱え、短期間で負債を解消する。過去の経験を活かして、中⼩企業経営
者の最⾼の相談者となるべく活動。経営者はもとより、幹部社員の皆様・社
員の皆様の声をくみ上げ、共に全社⼀丸となり⽬標を達成すべく、全⼒で
取り組んでおります。

株式会社事業パートナー
代表　事業再生請負人

松本  光輝 氏（マツモト  コウキ）

⾦融業界で 37 年間の経験を積み、都市銀⾏での業務開発・合併推進、⾃動
⾞系⾦融会社でのクレジットカード事業、⼤⼿商社とのクラウド⾮接触決済
事業の⽴ち上げなど、幅広い⾦融ビジネスに携わる。その後、中⼩企業診
断⼠資格を取得し、経営コンサルタントとして活動。⾦融・事業⽀援の経験
を活かし、経営者に寄り添った伴⾛型⽀援を⾏っている。

株式会社事業パートナー東海
代表　中小企業診断士

青木  陽 氏（アオキ  アキラ）

（お⼀⼈様）

※本セミナーは税理士会認定研修ではございませんが、自己申請研修になる可能性がございます。詳細は所属の税理士会へお問合せください。
※お申し込み後、メールにて受講票・お振込み口座番号等をご通知いたします。受講料金は事前にお振込み願います。※いかなる場合も、入金後のご返金には応じか
ねます。予めご了承ください。※お申し込み後２営業日以上経過しても受講票が届かない場合（迷惑メール BOX もご確認ください）、Web・EF 事業推進部（TEL：
03-3254-8762）までお問合せください。※本セミナーは先生方の顧問先指導にお役立ていただくことを目的としております。セミナーの内容を同業士業向けのセミ
ナーや書面等で許可なく情報提供を行うのはご遠慮ください。※ご記入いただいた個人情報は、本お申込み者様の確認および当社からのご案内に利用させていただき
ます。※個人情報は厳重に管理しております。個人情報に関する当社の方針は、Webサイト（https://www.essam.co.jp）をご覧ください。

■ご事務所名

■電話番号 ■FAX 番号

■メールアドレス

■お名前

■エッサムファミリー会

■受講形式

（　　　　）　　　　　－ （　　　　）　　　　　－

申込書　FAX：03-5256-7804　　　　　エッサムWeb・EF 事業推進部 行

来場　／　ZOOM　／　動画
受講票はメールにてご連絡いたします。ご記⼊をお願いします。

ご入会済　／　未入会
エッサムファミリー会（年会費：12,000円）への入会を希望します。（希望される方は○をご記入ください。）
本セミナー分からファミリー会価格を適用いたします。詳細は「会計事務所の広場」で検索！

QRコードからもお申込できます ▶

※サービスの詳細は「エッサム 顧問先経営指導相談サポート」で検索ください。  ➡

会場 エッサム神田ホール 2号館 地下 1階 (2-B01) 東京都千代田区内神田 3-24-5
JR 神田駅　徒歩 2分

受講形式は【来場】【Zoom】【後⽇動画受講】の 3 種類からお選びいただけます。お申込者全員に、「Zoom」参加⽤ URL を開催⽇前
⽇または当⽇にメールでご案内いたします。後⽇動画受講⽤の視聴 URL（講演内容を収録したストリーミング動画）は、セミナー開
催後 2 週間前後を⽬安にご案内いたします。レジュメは準備ができ次第ご連絡いたします。
なお、講師へのご質問はセミナー当⽇のみ承っております。ご質問をご希望の⽅は、【来場】または【Zoom】でご受講ください。

日程 2026 年9月2日（水）14：00～17：00（受付開始：13：30 ～）
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★ セミナー来場者限定特典 ★

1. 今後 10 年間で⼤量の会社廃業が発⽣する
 背景と中⼩企業 M&A の位置づけ。
2. 買収を検討する企業が、失敗しない
 ために考えるべき理論的な判断軸。
3. 買収先に対して⾏うべき事前調査の
 7 つの実務ポイント。
4. 顧問先からの相談に対する、税理⼠
 としての「攻めの積極的指導」のあり⽅。

・セミナー終了後、ここでしか聞けない
 過去の対応事例をご紹介（収録なし）
・9/15（⽕）松本⽒登壇セミナーを無料でご招待


