
№ 項目 内容 チェック 備考

１ 商談時 商談スペースへの展示

商談スペースから見える位置に展示してくだ
さい。商談スペースへ案内した後、少し待た
せるのも効果的です。また書籍の贈呈を忘れ
ないようにしてください。

２
営業ツール
への掲載

名刺への掲載
名刺へ掲載するだけで、アピール度が大幅
に上がり差別化ができます。
※掲載用の画像が必要な場合は、ご連絡ください。

３ ホームページへの掲載
ホームページへの掲載は必ず行ってください。
信頼度が違います。
※掲載用の画像が必要な場合は、ご連絡ください。

４
事務所案内
（パンフレット）への掲載

パンフレットへ掲載してください。「面談ご希望
の方にプレゼント」と記載するだけで、効果が
違います。
※掲載用の画像が必要な場合は、ご連絡ください。

５ チラシへの掲載

郵送DM、ポスティングなどのチラシに「面談

ご希望の方にプレゼント」と記載するだけで、
効果が違います。
※掲載用の画像が必要な場合は、ご連絡ください。

６ セミナー
セミナー参加者への配
布

自社や商工会議所等でセミナーを開催した
際、配布することによりその後の問い合わせ
が違います。また展示するだけでも効果があ
ります。

７ 提携先
地銀や不動産会社、保
険の営業マン、他士業
など提携先への配布

提携先への配布、カウンター等へ置いていた
だけるよう依頼してください。提携先が強力な
営業マンになります。

８ SNS SNSを使ったキャンペー
ン

Facebook、Twitter、LINEなどのSNSで見込み

客を集めた後、無料プレゼントキャンペーン
を行うのも効果的です。
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